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ANLAGESTRATEGIE - SENIOR LIVING UND WEITERE WOHNFORMEN  susmue

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

m v Strategie: Eintritt in den europaischen Immobilienmarkt mit Fokus auf grosstes
Wachstumssegment im Wohnbereich: Senior Living.

. v Weitere Wohnformen: Studentenwohnungen, Micro-Living oder Service Apartments
fuhren zu einer optimierten risikoadjustierten Rendite.

v Aktuelle Markttendenzen: Dank der Erweiterung der Nutzungsformen kénnen die
aktuellen Markttendenzen im Bereich der doppelten Hybridisierung von Immobilien aktiv
zur Steigerung der Anlagerendite eingesetzt werden.

v Alleinstellungsmerkmal: Mit Capital Bay konnte ein Spezialist im europaischen Markt
gewonnen werden mit einer einmaligen Produktplattform «360° Living»:

— USP 1: integrales Geschaftsmodell im Bereich Wohnen

— USP 2: Einmalige Datenplattform flr eine rasche ldentifikation und Beurteilung
von Marktopportunitaten

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo
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Swiss Prime Anlagestiftung — Ihr zuverlassiger Partner ”"m

ORGANISATION ANLAGESTIFTUNG UND ANLAGEGRUPPEN SWiSS FRUME

Stiftungsrat
(Finanz- und Risikokomitee)

Ubertragung Geschéftsfiihrung und
Leitung und Kontrolle Vermogensverwaltung Uber Geschaftsfiihrungs-
respektive Vermogensverwaltungsvertrag

u
HW” Anlagekommission L®
_ il (unters.chledllche Zusammense_tzung SWISS PRIME SITE
SWISS PRIME basierend auf Anlagestrategie) Solutions

AHNLAGESTIFTUNG
Ubernahme samtlicher Uibertragbaren Aufgaben der

Anlagegruppe Geschéftsfuhrung und Vermdgensverwaltung, z.B.:

SPA IAnIa%e_zlgrupSpeh _ SPA Living+ Europe * Fdhrung und Bewirtschaftung des Immobilienportfolios
mmobilien Schweiz .
hedged « Steuerung und Uberwachung von Immobilientransaktionen
+ ldentifikation und Umsetzung von Development &
Construction Projekten

Anlagegruppe
SPA Living+ Europe
unhedged
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ERFAHRENER STIFTUNGSRAT FUR BEIDE ANLAGEGRUPPEN SHISS PRINE

Jérdme Baumann Urs Bracher Dr. Daniel Fassler
Jahrgang 1980 Jahrgang 1955 Jahrgang 1960
Rechtsanwalt Kellerhals Carrard Eidg. dipl. PK-Experte, Stiftungsberater Rechtsanwalt, Sténderat

Rolf Maurer Martin Neff Franz Rutzer
Jahrgang 1973 Jahrgang 1960 Jahrgang 1960
Portfoliomanager Berner Kantonalbank Cheftkonom der Raiffeisen Schweiz Management Services
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———————

KOMPETENTE ANLAGEKOMMISSION «SPA LIVING+ EUROPE» SHISS PRINE

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

Ausbildung
Dr.oec.HSG (Wirtschaftswissenschaften)

Position

Seit 2010 CEO der Tertianum Gruppe — dem
grossten Schweizer Dienstleister im Bereich Leben
und Wohnen im Alter

Erfahrung

Uber 20 Jahre CEO von Gesundheitsinstitutionen in
der Schweiz sowie diverse VR Mandate im
Gesundheitswesen und in der Versicherungs-
wirtschaft; 5 Jahre Mitglied der Konzernleitung einer
borsenkotierten Immobiliengesellschaft

Dr. Luca Stager
CEO Tertianum

JéroOme Baumann
Rechtsanwalt Kellerhals Carrard

Ausbildung
Rechtsanwalt, M.A. HSG in Law, Executive MBA
HSG

Position

Rechtsanwalt / Partner bei Kellerhals Carrard;
beratend und prozessierend im Bau- und
Immobilienrecht tatig

Erfahrungen

u.a. leitende Funktionen im Rechtsdienst eines
bdrsenkotierten Bau- und Baudienstleistungs-
unternehmens

Dr. Daniel Fassler
Rechtsanwalt, Standerat

Ausbildung
Dr. iur., Rechtsanwalt

Position

FRT Rechtsanwalte & Notare
Standerat Appenzell Innerrhoden
(ehem. Nationalrat und Regierungsrat)

Erfahrung

Langjahrige Beratung von Immobilienunternehmen
bei der Realisierung von Bauprojekten sowie bei
Immobilienk&ufen und -verkaufen, VR in zwei
Immobiliengesellschaften, Prasident des nationalen
Verbandes Immobilien Schweiz (VIS)

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo
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Eintritt in den europaischen Immobilienmarkt mit «SPA Living+ Europe»

PRODUKT TEASER SPA LIVING+ EUROPE UNHEDGED (1/2)

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

Produktstrategie

Zielgrosse Portfolio
Strategie
Region

Kernmarkt

Zielrendite
Ausschuttung
TER GAV
Geschaftsfiihrung

Asset Management

Hedging (CHF-EUR)

Investments in europaische Immobilien mit verschiedenen Wohn-
nutzungsformen, Fokus liegt bei Senior Living wobei andere (Betreiber-)
modelle (u.a. Student Housing, Service Apartments, Micro-Living etc.)
zur Diversifikation beigefligt werden

> EUR 500 Mio. innerhalb von 5 Jahren (Aufbauphase)

Core | Core+ | Value-Add (Entwicklungsprojekte)

Pan-europaisches Portfolio mit Fokus auf EUR-Zone

Deutschland und Frankreich sowie Niederlande und Belgien als
Beimischung (Aufnahme weiterer Lander nach der Startphase méglich)
4 —-5%

nach Aufbauphase des Portfolios

ca. 0.95% als Durchschnittswert in Aufbauphase (Schatzwert)

Swiss Prime Site Solutions («SPSS»)

Schweiz: Swiss Prime Site Solutions
Lokale Aktivitaten in den Landern: Capital Bay

Investment Uber Anlagegruppe ,hedged“*

* siehe separates Slide zu Hedging-Strategie

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo
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Eintritt in den europaischen Immobilienmarkt mit «SPA Living+ Europe» ”"’H

PRODUKT TEASER SPA LIVING+ EUROPE UNHEDGED (2/2) SHISS PRINE

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

Strukturierung und Steuern Volkswirtschaftliche Entwicklungen

« Steuerlich optimierte Struktur tiber Schweizer Holding und Objektgesell- * Es wird erwartet, dass die Nachfrage nach altersgerechten Wohnformen in
schaften (primér im Ausland domiziliert) den kommenden Jahrzehnten deutlich starker wachsen wird als in jedem
- Verschiedene Steuern im Ausland im Zusammenhand mit anderen Wohnsegment (aufgrund der schnellen Alterung der Gesellschaften)
Immobilieninvestments + Das gesunde Altern gleicht den erhéhten Pflegebedarf aufgrund der héheren
+ Steuerbelastung fur in der Schweiz steuerbefreite Vorsorgelésungen nicht Lebenserwartung nicht aus
vergleichbar mit Investitionen im Heimmarkt * Nachfrage nach Senior Living wird auch durch soziale Trends unterstitzt.
Der Aufstieg von Kernfamilien (jeder Haushalt beherbergt 1-2 Generationen)

Européaischer Markt und Schweizer Investoren und die geringere Anzahl von Kindern, die sich um ihre Eltern kimmern,
machen die Notwendigkeit einer externen Betreuung aus. Dies hat zu einem

Anlagestiftungen kaum verfiigbar fiir Schweizer Pensionskassen Paradigmenwechsel im Seniorenwohnungsbau gefuhrt, von der Heilung von

Krankheiten hin zur Férderung der Lebensqualitat
« Aufgrund der Hybridisierung des Senior Living Markts wird den Schweizer g g

Investoren ein Produkt angeboten zur Investition in diese strategische Diversifikation

Marktveranderun . . . . . .
g + Europaische Immobilien haben geringe Korrelationen mit Aktien und

* Investments im Bereich Living+ in der EUR-Zone sind heute im Bereich der

b
* Immobilienmarkte in den verschiedenen Landern und Regionen haben
+ Positiver Rendite-Spread zu anderen Wohnimmobilien in Europa und der unterschiedliche Zyklen

Schweiz - Die gewahlten Lander verfiigen Uiber eine tiefe oder negative Korrelation

zum Schweizer Immobilienmarkt

 Die Hybridisierung der Wohnformen wahrend dem Lebenszyklus einer
Immobilie fuhrt zu einer Portfoliodiversifizierung mit einer optimierten
Rendite

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo
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Eintritt in den europaischen Immobilienmarkt mit «SPA Living+ Europe»

. il
HEDGING: KOMBINATION HEDGED UND UNHEDGED FREI WAHLBAR  simr

ANLAGESTIFTUHG

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

Hedging-Modelle Markttendenzen

Produkt «hedged» + Hedging-Kosten CHF/EUR sind aktuell tief aufgrund der geringen Zins-

- Absicherung des CHF Investments gegeniiber dem EUR erfolgt mit differenz sowie der moderaten Volatilitdt zwischen den beiden Wé&hrungen
einer Rebalancing Zielgrésse von 95% (+/- 5%) + Bei anderen Wéahrungen wie zum Beispiel CHF/GBP sind die Kosten hoher.

- Keine Wahrnehmung von Wahrungschancen Aus diesem Grunde werden, wenn Uberhaupt, nur sehr selektiv Investitionen

- Reduzierung / Minimierung des Wahrungsrisikos ausserhalb der EUR-Zone getatigt und sind begrenzt auf max. 20% der

+ Entstehende Hedgingkosten gehen zu Lasten der Rendite [IVESITEn s

Hybrid-Produkt (Anlagegruppen «hedged» und «unhedged»)

- Angebot von Anlagealternativen mit den beiden Anlagegruppen «SPA CHF/EUR Entwicklung?
Living+ Europe hedged» sowie «SPA Living+ Europe unhedged» 0.96 3%
* Freie Kombinationsmoglichkeit fiir Investoren zwischen den beiden 0.94 \/\ 2%
Anlagegruppen 8'3(2) VvV // 1%
e 0%
Produkt «unhedged» 8:22 <A /" 1%
» Keine Absicherung des CHF Investments gegentiber des EUR 0.84 \ %
* Inkaufnahme des Wahrungsrisikos 0.82
* Madglichkeit von entstehenden Wahrungschancen zu profitieren 0.80 o
- M(’jgli(_:h_keit far I(;]\_/etstoren.td(a;s Hedgin%auf derbeiggnf]n Bila:jnz Zu 078 ©QYEQYONNNNENN®ROODODRNNNRQQQQ e
organisieren und intern mit Gegenpositionen abzusichern oder E S T3S 23 S R8T LRSS ETSPLETTS T3S RT S
Inlgaufnahme einer ggfs. h('jhergen \F/)olatilitét der Rendite / des Produktes §225 3282 g3 $2s82 s 3 3832 S 3 3832 s 3
- Keine zusatzlichen Anlagegruppe-Kosten, die die Rendite belasten ——CHF/EUR Volatilitat zum Vormonat [%)] 1 o

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo
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Eintritt in den europaischen Immobilienmarkt mit «SPA Living+ Europe»

VERTIEFUNG FOKUS-SEGMENT SENIOR LIVING
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Traditionelles Wohnen -ﬂm

——

SWISS PRIME

ANLAGESTIFTUHG

Definition:
 Traditionelles Wohnen

* Kleinteilige Einheiten mit 1-2
Zimmern

* Nutzung auch als Lehrlings-
wohnen, Studentenwohnen,
Temporares Wohnen,
Boardinghaus, Single-
Haushalte

Leistungen:
* Keine

Definition:

* Traditionelles Wohnen

* Mieterqualifikation >50 Jahre
» ,Hospitality-Services*

* Lokales Wohnmietrecht

Leistungen:
» Grundsatzlich keine

* ,Services* buchbar tber z.B.
Concierge: Physiotherapie,
Mabhlzeitenlieferung,
Taxidienst, Unterhaltungs-
programm fiir Bewohner

Definition:
» Unabhangige Wohn-
einrichtungen

* Lebensstilwahl aus
altersgerechtem Wohnen

» Kombination mit reduzierter
Routinearbeit im Haushalt

» Bewohner >75 Jahre alt, aber
relativ gesund und Gbernimmt
die Kosten privat

* Markteintrittsbarrieren sind
gering

» Lokales Wohnmietrecht

Leistungen:

* Teilzeitbetreuung
bedarfsorientiert | Wahl

Definition:
* Wohnen bedarfsorientiert

* Kein selbststandiges Leben
zuhause moglich

* Keine Vollzeitbetreuung

* Finanzierung aus privaten und
offentlichen Quellen

» Abhangig von Sozialversicher-
ungssystemen / Land

* Privat bezahlter, hochwertiger
Markt vorhanden

« Erf. Managementkompetenz
Barriere fur Markteinstieg
Leistungen:

* Teilzeitbetreuung
bedarfsorientiert | Wahl

Definition:
* Nachfrage bedarfsgerecht

* Einnahmen aus o6ffentlichen
Quellen

 Langzeitbewohner >85

» Kurzzeitbewohner nach
Krankenhausaufenthalt zur
Rehabilitation

* Segment mit geringster
Elastizitat und hochsten
Markteintrittsbarrieren

» Das am starksten regulierte
Segment

Leistungen:
« Vollzeitbetreuung

Definition:

* Wohnen auf Zeit; auch
temporéar

* Hotels fiir Geschéfts- und
Stadtereisende oder bei
Spitélern

 Hybride Produkte z.B. Zoku

eine Verbindung von Hotel-
und Biiroangebot

Leistungen:

* Logis, Verpflegung,
Dienstleistungen

* Services wie Seniorenwohnen . vg|izejtbetreuung

,Living+“ setzt den Fokus auf den Sektor Seniorenwohnen. Im Hinblick auf den demographischen Wandel und Trends bei Wohnformen soll der

Lebenszyklus mit seinen verschiedenen Wohnformen als Beimischung abgebildet und strategisch zur Performanceoptimierung genutzt werden kénnen
wie z.B. Service Appartements, Studentenwohnheime und Hotels. Das Zielportfolio ist geographisch diversifiziert mit einer Zielrendite bei 4 — 5%.

©000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000
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Eintritt in den europiischen Immobilienmarkt mit «SPA Living+ Europe»

———————

LANGFRISTIGE STRATEGISCHE ZIELALLOKATION SHISS PRINE

Nach Geografie Nach Investment-Strategie Nach Nutzung
(EUR Wéhrungsraum 80-100%)
Prqjekt— Kommerzielle
entwicklung Nutzungsarten*
0-30% 0-40%
Rest Europa
- 0,
0-50% Betreiber-
Klassische Immobilien*
Wohnimmobilien 50-100%
0-30%

Core / Core+
70-100%

DE, FR, NL, BEL
50-100%

In einer ersten Phase werden die Lander Deutschland, Frankreich, Belgien und Niederlande im Fokus sein. Bei der Akquisition von Bestandsobjekten werden
verschiedene Betreibermodelle beriicksichtigt aufgrund der hybriden Wohnnutzungsstruktur, Diversifikation der Portfoliostruktur sowie der Optimierung der
risikoadjustierten Rendite fur die Investoren.

Aufgrund der demografischen Entwicklungen in Europa und den spezifischen Marktbegebenheiten im Fokus-Segment «Senior Living» sowie der Liquiditat des
Immobilienmarktes in den einzelnen Landern ergibt sich diese langfristige strategische Zielallokation.

* Senior Living als Fokus, andere Betreibermodelle (u.a. Student Housing, Service Apartments, Hotels) als Beimischung zur Optimierung der Portfoliostruktur und Rendite (strategische Nutzung der doppelten Hybridisierung von Wohnimmobilien).
** Biro, Gewerbe, Verkauf, Gastronomie, Gesundheitswesen, Freizeitanlagen, Parking etc.
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Partner & Pipeline «SPA Living+ Europe» H"m

CAPITAL BAY GRUPPE - ORGANISATIONSUBERBLICK

SWISS PRIME

ANLAGESTIFTUHG

Centrifuge

Holding GmbH

CB International

Fund Management
GmbH

Capital Bay Holding

SA

360 Operator

GmbH

Capital Bay Fund Capital Bav GmbH New Pod Taurus Livin CB ML o Penta Hotels Panolia Curata Care
Management (AIFM) (FI)Deutscr)llIand) Operations GmbH 9 Operations Seminaris Worldwide Livina GmbH Holding
(Luxembourg) Holding GmbH Holding GmbH || Hotel GmbH GmbH 9 GmbH
| | | | | | | | |
Inv;usrt]rgsent G'\gzgﬁgcer?; ?tr:n Opcos Hostel || Opcos Student || Opcos Serviced || Opcos Hotel | Opcos Hotel I Opcos Opcos
; ! Living Living Betreutes Pflege
” || | Wohnen
M i TAURIS le |SEMINARIS|  BENE- W, e A
SYiEErRinE | NEWPOD CVine | Gsavareville || SEMINARE OTELS | vre| @eurata

- CapitalBAY -
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Partner & Pipeline «SPA Living+ Europe» ”m

CAPITAL BAY ALS STARKER PARTNER FUR DEN EUROPAISCHEN MARKT st

ANLAGESTIFTUHG

Capital Bay LUXEMBURG
Immobilienvermdgen in der Verwaltung (AuM) Luxemburg DEUTSCHLAND
NIEDERLANDE Berlin (HQ), Potsdam, Miinchen, Hamburg, Libeck, Frankfurt am Main, Disseldorf,
Amsterdam

Nurnberg, Leipzig, Dresden, Ludwigsburg, Stuttgart, Heilbronn, Hannover

[+ 250+ 22 i

UNITED KINGDOM

MRD. EUR MITARBEITER STANDORTE London
AuM weltweit weltweit ‘i >y
FRANKREICH >
. i,

Paris ) %
SCHWEIZ
Zurich

Resultierend aus den Services Eg‘r']’g'?(ong

Micro Construction &
Development

Living

Facility
Management ‘

Transaction
Management

UNITED ARAB EMIRATES

Abu Dhabi
Fund
Management

Property
Management

Asset
Management
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Partner & Pipeline «SPA Living+ Europe» H"m

CAPITAL BAY - DIE PRODUKTPLATTFORM HINTER 360° LIVING sWiss PRINE

Track Record Capital Bay GmBH & ‘../ / Uberblick & Track Record Betreibermarken
Betreiber-Portfolio ! / NEWPOD % A ©03)
= (Hostel)
Die Produkt-Plattform der Capital Bay T )
Gruppe bietet die Méglichkeit, ein \ ' ) 'Il‘zli\Ultl\l(S ANAR @)
iy . . B J )
ganzheitliches Joint Venture einzugehen, v Q \ (Student Living)
das die gesamte Wertschopfungskette als - )
auch den gesamten Immobilienlebens- b x @souqreville o oan
zyklus im Bereich 360° LIVING abdeckt. 99 < (Serviced Living)
Tt Q g./
Capital Bay Management-Gesellschaften S e JENE AnAAAARAAAAAARN
. OTEL) ARAAAARARRAN 22
* CB Invest | CB Capital g (Hotel)
* CB Transaction | CB Healthcare Acquisition - 0
- CB Residential Asset @ . %qéprNOLm Living fi M A& (/2)
+ CB Commercial Asset ) ~ (Betreutes Wohnen)
* CB Retail | CB Propert »
-CB ImmoblilienverV\r/)altui@ . ‘aur‘ata ARAAAAAAAAAAAA
. g / "'I"FLET.EEII‘-I"IF.-TUN-'.E". ‘ﬁ‘ﬁ‘ﬁ “ﬁ “ﬁ“ﬁ “ﬁ
* CB Construction & Development S (Pllege) MMM ANN (34/8)
- CB District Development ' <
- . o
CcB FaC”.'ty | CB Service 5 @ Gewerbeimmobilien ! capital Bay Operator Property
« CB Architecture g 1 @  Wohnimmobilien
« CB Procurement . ) - l in der Entwicklung
- e B - Pflegeimmobilien
- CB Sales . ,’ o @  Micro Immobilien im Akquisitions-Prozess
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Partner & Pipeline «SPA Living+ Europe»

CAPITAL BAY - KERNTEAM FUR «SPA LIVING+ EUROPE»

©000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

THORSTEN
JOERSS

Finance & Operations

Board Member

Capital Bay Fund Management
(Regulierter AIFM in Luxembourg)

Thorsten Joerss verantwortet als Board
Member der Capital Bay Fund
Management die Bereiche Portfolio-
management, Finance und Operations. Er
verflugt uber mehr als 30 Jahre
Berufserfahrung im aufsichtsrechtlich
reguliertem Umfeld (BaFin und CSSF) und
insbesondere in der Vermdgens-
verwaltungen institutioneller und privater
Kunden. Zuletzt arbeitete er als Director
Finance and Operations fur die
International Campus Group (Student
Housing, Micro-Living). Dartiber hinaus
war Thorsten Joerss CEO von Murphy &
Spitz und der SysTrade Capital AG sowie
Director Sales and Trading bei der
Hornblower Fischer AG.

MARKUS
HOLZER

Managing Director
CB Investment Management GmbH

Als Geschaftsfiuihrer der CB Investment
Management GmbH, der deutschen
Tochtergesellschaft der Capital Bay Fund
Management, ist Markus Holzer fur die
erfolgreiche Syndizierung der Trans-
aktionen von Capital Bay sowie dem
Management des deutschen
Wohnimmobilienfonds verantwortlich.
Zuvor war er als Geschaftsfiuhrer und
Chief Investment Officer der Immobilien-
Kapitalverwaltungsgesellschaft von
Morgan Stanley zustandig fur das Fonds-
und Assetmanagement global investierter
Fonds. Herr Holzer blickt auf ein
Transaktionsvolumen von mehr als 6 Mrd.
Euro zurtick.

OLIVER
MULLER

Managing Director/
Management Lead

Asset-, Property-, Facility- &
Service Management

Oliver Muller verantwortet als Managing
Director bzw. Management Lead die
Capital Bay Bereiche Asset-, Property-,
Facility- und Service Management und
blickt auf eine Gber 15-jahrige Berufs-
erfahrung in namenhaften
Immobilienunternehmen zurtick. Er war
unter anderem Prokurist und
Geschéftsfuhrer in der Bilfinger Real
Estate Gruppe (heutige Apleona) und
zuletzt COO der VIVANIUM Real Estate
Services. In dieser Zeit hat er deren
Entwicklung massgeblich geprégt und war
verantwortlich fiir ein Immobilienvermdgen
verschiedenster Assetklassen im Asset
und Property Management von uber 6
Milliarden Euro.

THORSTEN
STEFFEN

Risk & Compliance
Board Member
Capital Bay Fund Management

Als Board Member der Capital Bay Fund
Management ist Thorsten Steffen
verantwortlich fur die Bereiche Risk
Management, Compliance, Legal &
Administration, sowie der IT. Der
Immobilienspezialist blickt auf 20 Jahre
Berufserfahrung im Bereich Real Estate &
Private Equity und ein Transaktions-
volumen von mehr als 2 Mrd. Euro zurtick.
Davor arbeitete er u.a. als Geschaftsfuhrer
der Grant Thornton ABAX Investment
Services sowie als Geschéftsfihrer und
Vorstand des Verwaltungsrates von Aviva
Investors Luxembourg und war zuletzt
Director Risk and Compliance fir die
International Campus Group in
Luxemburg.

——

SWISS PRIME

ANLAGESTIFTUHG

CFO - Capital Bay Group
Executive Chairman of the Board
Capital Bay Fund Management

Rolf Engel ist als CFO der Capital Bay
Gruppe verantwortlich fur das Finanz- und
Rechnungswesen sowie das Fonds-
geschéft des Unternehmens. Als
Executive Chairman der Capital Bay Fund
Management leitet er das vollregulierte
Geschéft in Luxemburg. 2011 war er einer
der beiden Grunder der International
Campus Group, die er in verschiedenen
Fuhrungspositionen erfolgreich aufgebaut
hat. Als ehem. CEO und Vorstands-
mitglied verschiedener Handelsbanken,
int. Brokerh&user und Beteiligungs-
unternehmen verfiigt er tber umfassende
Erfahrung hinsichtlich int. Kapitalméarkte,
des Investment Banking und des
Beteiligungsgeschéfts / Venture Capital.
Der studierte Mediziner (MD), TMBA und
Immobilienékonom (ebs) blickt auf ein
Transaktionsvolumen von mehr als 10
Mrd. Euro zuriick.

©000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000
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DISCLAIMER WSS PRINE
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Dieses Dokument wurde von der Swiss Prime Anlagestiftung (nachfolgend «SPA») mit grosster Sorgfalt und nach bestem Wissen und Gewissen erstellt. Die SPA gibt jedoch keine Gewahr hinsichtlich
dessen Inhalt und Vollstéandigkeit und lehnt jede Haftung fur Verluste ab, die sich aus der Verwendung dieser Informationen ergeben. Die in diesem Dokument gedusserten Meinungen sind diejenigen
der SPA zum Zeitpunkt der Redaktion und kénnen sich jederzeit und ohne Mitteilung andern. Ist nichts anderes vermerkt, sind alle Zahlen ungeprift. Das Dokument dient ausschliesslich
Informationszwecken und der Nutzung durch den Empfanger. Es stellt weder ein Angebot noch eine Empfehlung zum Erwerb oder Verkauf von Finanzinstrumenten oder Finanzdienstleistungen dar und
entbindet den Empfanger nicht von seiner eigenen Beurteilung. Insbesondere ist dem Empfanger empfohlen, allenfalls unter Beizug eines Beraters, die Informationen in Bezug auf die Vereinbarkeit mit
seinen eigenen Verhéltnissen, auf juristische, regulatorische, steuerliche und andere Konsequenzen zu prifen. Massgebend fir die Zeichnung von Anspriichen ist ausschliesslich der geltende Prospekt
sowie die Statuten und Reglemente der SPA. Dieses Dokument darf ohne schriftiche Genehmigung der SPA weder auszugsweise noch vollstandig vervielfaltigt werden. Es richtet sich ausdriicklich
nicht an Personen, deren Nationalitdt oder Wohnsitz den Zugang zu solchen Informationen aufgrund der geltenden Gesetzgebung verbietet. Weder das vorliegende Dokument noch Kopien davon
dirfen in die Vereinigten Staaten versandt oder dahin mitgenommen werden oder in den Vereinigten Staaten oder an eine US-Person (im Sinne von Regulation S des US Securities Act von 1933 in
dessen jeweils gultiger Fassung) abgegeben werden. Mit jeder Anlage sind Risiken, insbesondere diejenigen von Wert- und Ertragsschwankungen, verbunden. Bei Fremdwahrungen besteht zuséatzlich
das Risiko, dass die Fremdwahrung gegeniber der Referenzwahrung des Anlegers an Wert verliert. Historische Renditeangaben und Finanzmarktszenarien sind keine Garantie fur laufende und
zukinftige Ergebnisse. Die Performance-Angaben berticksichtigen die bei der Ausgabe und der Ricknahme erhobenen Kommissionen und Kosten nicht. Es kann ausserdem nicht garantiert werden,
dass die Performance des Vergleichsindex erreicht oder tbertroffen wird. Emittent und Verwalter der SPA-Produkte ist die Swiss Prime Anlagestiftung, Olten. Depotbank ist die Notenstein Privatbank
AG, St. Gallen. Prospekt, Statuten, Reglement und Anlagerichtlinien sowie der jeweils aktuelle Jahresbericht bzw. die Factsheets konnen bei der Swiss Prime Anlagestiftung kostenlos bezogen werden.
Als direkte Anleger sind nur in der Schweiz domizilierte steuerbefreite Vorsorgeeinrichtungen sowie juristische Personen, die kollektive Anlagen derartiger Vorsorgeeinrichtungen verwalten, von der
Eidgendssischen Finanzmarktaufsicht (FINMA) beaufsichtigt werden und bei der Anlagestiftung ausschliesslich Gelder fur diese Einrichtungen anlegen, zugelassen. Die Total Expense Ratio (TER g4
GAV) bezeichnet die Gesamtheit derjenigen Kommissionen und Kosten, die laufend dem durchschnittichen Gesamtvermdgen belastet werden (Betriebsaufwand). Der Wert (ex ante) wird in einem
Prozentsatz des Gesamtvermdégens ausgedriickt und antizipiert den Durchschnitt der kommenden zwélf Monate bei gleich bleibenden Voraussetzungen.
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